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Einfacher geht’s nicht — Die Neuerungen im Strom- und Gasbereich
machen das Arbeiten fur Partner noch komfortabler

Vertragsdaten zu Strom- und Gasabschlissen jetzt verfigbar / Automatische
Datentibernahme bei Neuabschluss (auch von extern) / Neuer Webservice liefert
Sparpotenzial direkt in die Beratungssoftware / Volle Marktabdeckung und glinstige Preise fiir
Energiemakler

Minchen, 22. November 2018

Vertragsdaten zu Strom- und Gasabschlissen jetzt verfligbar

Partner von PROCHECK24 konnen ab sofort bei vermittelten Strom- und Gasvertragen auf
die vom Anbieter zurickgemeldeten Vertragsdaten zugreifen, wie z. B. den
Belieferungsbeginn, die Kindigungsfrist oder die Zahlernummer. Aus den vorliegenden Daten
werden die Erstvertragslaufzeit sowie der Ablauf der nachsten Kindigungsfrist errechnet.

"Um unseren Partnern den gré3tmoglichen Mehrwert zu bieten, zeigen wir zusatzlich den
optimalen Zeitpunkt an, um einen Kunden auf einen Anbieterwechsel und seine
Sparmaoglichkeiten hinzuweisen. Der "empfohlene Wechselzeitpunkt" liegt 6 Wochen vor
Ablauf der néchsten Kuindigungsfrist und gibt unseren Partnern somit die Mdglichkeit,
frlhzeitig mit ihren Kunden in Kontakt zu treten." sagt Bjorn Weikert, Geschaftsfihrer
PROCHECK24 GmbH.

Automatische Datenlibernahme bei Neuabschluss (auch von extern)

Liegen zu einem Kunden bereits Daten von einem vorherigen Strom- oder Gasabschluss vor,
werden diese automatisch fur einen erneuten Wechsel in die Antragsstrecke lbernommen.
Nach Priufung auf Aktualitdt kann ein Neuabschluss direkt durchgefiihrt werden. Somit ist ein
erneuter Wechsel mit 5 Klicks schnell und einfach mdoglich. Erweitert wurde in diesem
Zusammenhang die Import-Schnittstelle von PROCHECK?24, die bis dato nur die Einspielung
von Kundendaten fur Ratenkredite und Kfz-Versicherungen von externen CRM-Systemen
ermoglichte. Dadurch koénnen die Kundendaten direkt bei Aufruf eines Vergleiches an
PROCHECK?24 uibergeben und die Bearbeitungszeiten so auf ein Minimum reduziert werden.

Neuer Webservice liefert Sparpotenzial direkt in die eigene Beratungssoftware

Mit dem neuen Webservice kann die mdgliche Ersparnis bei einem Strom- oder
Gasanbieterwechsel im Vergleich zum drtlichen Grundversorger direkt in die eigene
Beratungssoftware eines Partners geliefert werden. Notig hierfur sind nur zwei Angaben: die
Postleitzahl und der Verbrauch des Kunden bzw. alternativ die Anzahl der Personen im
Haushalt. "Die Einsatzmoglichkeiten sind vielfaltig, so konnen Finanzvertriebe und
Maklerpools beispielsweise durch eine Integration in ihr CRM oder ihre Kunden-App von einer
gesteigerten Kontaktfrequenz profitieren, da der Kunde einfach auf sein Sparpotenzial bei
einem Wechsel aufmerksam gemacht werden kann", sagt Daniel Hering, Geschéftsfiihrer
PROCHECK24 GmbH. Sparpotenziale von oftmals tUber 500 Euro bieten dem Partner


http://www.procheck24.de/

anschliel3end zahlreiche Cross-Selling-Moglichkeiten auf Vorsorge- oder
Absicherungsprodukte.

Volle Marktabdeckung und gunstigste Preise flr Energiemakler

Uber PROCHECK24 erhalten Vertriebspartner — (iberwiegend Versicherungsmakler,
Finanzvertriebe, Pools, Banken oder Versicherer — Zugriff auf die Vergleichsrechner von
CHECK24. Damit sind mit z.B. Uber 1.000 Stromanbietern im Vergleich quasi volle
Marktabdeckung und in der Regel glinstigste Preise im Markt sichergestellt. Partner profitieren
so vom maximalen Sparpotenzial ihrer Kunden und kénnen ihr Kerngeschéft so bestmdglich
unterstitzen.
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Tel. 089 2441 853 91, daniel.hering@procheck24.de

Uber die PROCHECK24 GmbH

Die PROCHECK24 GmbH betreibt mit (ber 60.000 Vertriebspartnern die grofdte
Internetplattform zur Vermittlung von Produkten rund um das Thema Haushaltsoptimierung im
B2B-Bereich. Im Fokus liegt insbesondere die Vermittlung von Ratenkrediten, Girokonten und
Kreditkarten, von Kfz-Versicherungen sowie von Strom-, Gas- und DSL-Vertragen.
PROCHECK?24 stellt seinen Vertriebspartnern die CHECK24-Vergleichsrechner zur
Verfliigung und bietet damit eine technische Losung mit flilhrender Usability, breiter
Marktabdeckung und besten Konditionen. Daneben zeichnet sich PROCHECK24 durch
seinen Service aus: Vertriebspartner werden intensiv geschult, bei der Beratung des
Endkunden jederzeit unterstiitzt und eingereichte Antrdge werden vor Weiterleitung an
Produktpartner gepriift und gegebenenfalls optimiert. Vertriebspartner von PROCHECK?24
sind Versicherungsvermittler, Finanzberater, Maklerpools, Finanzvertriebe sowie Banken und
Versicherer. Weiterfiilhrende Informationen: www.procheck24.de.
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